Keynote-luento: Ostavat aivot.
JyrkiSuomala

MINA EROTTAUTUMINEN

Luennon sisalto: Aivojen mielihaluverkoston
toiminta ja siihen vaikuttaminen seitseman
aktivaattorin avulla.

AIVOJEN MIELIHALUVERKOSTO: Ihmisen ostopaatoksessa aivojen mielihaluverkosto on
kaikkein keskeisin. Esineet, viestit, sosiaaliset kohtaamiset ja laajemmat ymparistot, jotka
aktivoivat ihmisten mielihaluverkostoa, ovat bisneksen nakokulmasta tarkeita. Mita

enemman saat aktivoitua ihmisten mielihaluverkostoa, sitda enemman he ostavat yrityksesi
palveluita ja tuotteita.

MIELIHALUVERKOSTON AKTIVAATTORIT: Seitseman aktivaattorin toimintaperiaatteen
ymmartaminen auttaa kehittdmaan yrityksesi asiakasrajapintaa merkittavasti.

Jyrki Suomala
Neurobisneksen asiantuntija (KT, dosentti).

Ratkoo yritysten ja muiden organisaatioiden pulmia neurotieteen avulla. Hanella on
monipuolinen kansainvalinen ja kotimainen kokemus tutkimuksesta, opetuksesta ja

konsultoinnista liittyen ihmisten kayttaytymiseen. Aihepiirista ilmestyy kirja "Ostavat Aivot”
kevaalla 2023 Basam Booksin kustantamana.

Jyrki Suomala Innoman Oy
Neurobisneksen asiantuntija www.Innoman.fi
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